Key Account Manager (m/w/d) Vertrieb Medizintechnik /
Kardiologie

(ANFO3b)

© standort: Miinchen Anstellungsart(en): Vollzeit Arbeitszeit: 40 Stunden pro Woche Gehaltsspektrum:
60000 - 100000 Euro pro Jahr

#TOPJOB: A-TEAM bietet Ihnen diese spannende Karrierechance als Key Account Manager
(m/w/d) Vertrieb Medizintechnik / Kardiologie bei unserem Klienten, einem aufstrebenden
Unternehmen aus dem Bereich der Medizintechnik fir kardiovaskulare Produkte, in Miinchen. Die
Position ist ab sofort im Rahmen der Direktvermittlung zu besetzen.

Ihre Aufgaben

e Sie verantworten als Sales Representative die Geschaftsentwicklung und den Vertrieb in Deutschland
und Europa und férdern die Marktzulassung und Anwendung der Produkte durch Aufbau von
Beziehungen zu Krankenhaus- und Handlernetzwerken

e Sie analysieren kontinuierlich aktuelle Markttrends und behalten den Wettbewerb im Auge, um
Vertriebsstrategien zu entwickeln und zu optimieren

e Sie wirken bei Beschaffungs- und Ausschreibungsprozessen im deutschen und europaischen
Gesundheitswesen mit — dazu gehoren Krankenhausbeschaffungssysteme, Behorden sowie die EU-
Medizinprodukteregistrierung

e Durch regelmalRige Besuche bei Krankenhdusern und Kunden bauen Sie sich aktiv langfristige
Beziehungen zu Arzten und Spezialabteilungen — wie Kardiologie, Katheter Labore — auf

e Sie verantworten die vollstandige Auftragsabwicklung von Angebotserstellung bis Zahlungseingang

e Sie unterstiitzen bei der Vorbereitung, Durchfiihrung und Nachbereitung von Fachmessen, Kongressen
und wissenschaftlichen Veranstaltungen

e Sie reporten regelmalig an das Management

lhr Profil

e Sieverfligen Uiber ein abgeschlossenes Studium mit Schwerpunkt Medizintechnik / Biomedical
Engineering, Wirtschaftswissenschaften, Wirtschaftsingenieurwesen, Gesundheitsmanagement

e Sie bringen mindestens 3 Jahre Berufserfahrung im Vertrieb oder Marketing mit

e Sie zeichnen sich durch ausgepragte Kommunikations- und Kundenmanagementfahigkeiten aus

e Sie verfligen lber Erfahrung im Medizintechnikmarkt, insbesondere in der Kardiologie oder im Bereich
interventioneller Produkte

e Sie besitzen einen Fiihrerschein der Klasse B und sind bereit zu regelmaRigen Dienstreisen innerhalb
Deutschlands sowie international (z. B. nach Frankreich)

e Sie verfligen lGber Deutschkenntnisse auf mindestens C1-Niveau und nutzen Englisch sicher als
Arbeitssprache in Wort und Schrift

lhre Benefits

e Ein attraktives Gehalt von 60.000 bis 100.000 EUR (je nach Senioritat), zzgl. variabler Verglitung:
prozentuale Beteiligung bei Zielerreichung (Abschluss/Umsatz)



Firmenwagen, Firmenhandy und Firmenlaptop
Kostenlose Parkplatze

30 Tage Urlaub

Kostenlose Getranke im Biiro (kleine Kiiche vorhanden)

Ilhre Ansprechpartnerin

Angelique Fritze

HR Coordinator

Tel.: +49 (0)69 —920 390 85

E-Mail: a.fritze@ateam-frankfurt.de

Abteilung(en): Sales & Account Management

Art(en) des Personalbedarfs: Neubesetzung
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